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PT ENAGIC INDONESIA

Alamat : The Plaza Office Tower 20th Floor

Jl. MH Thamrin Kav 28 – 30

Jakarta Pusat, 10350, Indonesia

No. Tel. : (021) 2992 3111

Website : www.enagic.co.id

Email : marketing@enagic.co.id
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PROFIL PERUSAHAAN

• PT Enagic Indonesia adalah perusahaan penanaman modal asing yang
sah didirikan berdasarkan hukum Indonesia yang memiliki bidang usaha
penjualan langsung melalui jaringan pemasaran yang dikembangkan oleh
penjual langsung (direct selling) untuk produk berupa mesin-mesin
elektrolisis pemurnian air (termasuk aksesoris dan perlengkapannya)
yang terkenal dengan nama ‘Kangen Water’.

• PT Enagic Indonesia didirikan berdasarkan Akta No. 3 pada tanggal 4
April 2013.

• Pemegang Saham:

1. Enagic International Co., Ltd 95%

2. Mr. Koichiro Higa 5%
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PROFIL PERUSAHAAN

• KANTOR PUSAT

Okinawa Naha HQ
2-4-17 Nishi 6F, Naha City
Okinawa, Japan 〒900-0036

TEL: +81 98-917-1309

• CABANG

Tokyo Russia Texas India

Mexico Australia Germany Busan

Toronto Indonesia Shikoku Osaka

Chicago Singapore Fukuoka Seattle

New York Malaysia France Vancouver

Florida Seoul Sapporo Philippines

Brazil Thailand Portugal Hawaii

Taiwan Hongkong Italy Romania

Dubai Mongolia San Diego Los Angeles

4



BOARD OF DIRECTOR

Mr. Hironari Ohshiro

Presiden Direktur

Anggota Direksi:

• Direktur: Mrs. Yaeko Ohshiro

• Direktur: Mr. Koichiro Higa

• Direktur: Mr. Yoshihiro Nakao

• Direktur: Mr. Erwin Shariff Harahap

• Direktur: Mr. Widia Hartono
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VISI & MISI

Enagic memiliki Filosofi Perusahaan berdasarkan 3 prinsip dasar:

❖Realizing true physical health

❖Realizing true financial health

❖Realizing true mental/metaphysical health
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PRODUK ENAGIC

• PT Enagic Indonesia memiliki 7 tipe mesin terbaik asli Jepang dan berstandar
internasional serta bergaransi resmi Enagic International Co., sebagai berikut:

LeveLuk SD 501 LeveLuk JR II

Leveluk SD 501 Enagic Flagship Model dilengkapi dengan
built-in ruang elektrolisis, dan menampilkan panel LCD yang
besar dan konfirmasi suara yang jelas, serta mampu
menghasilkan 5 jenis air yang berbeda untuk untuk
berbagai banyak macam kebutuhan rumah tangga,
menjadikan SD 501 sebagai mesin ionisasi air terkemuka
selama bertahun-tahun.

LeveLuk JR II memiliki tiga lempeng elektroda
padat yang membuatnya hemat energi. Dengan
lempeng dan daya yang lebih sedikit, mesin ini
direkomendasikan untuk single atau keluarga
kecil.
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PRODUK ENAGIC

LeveLuk SD 501 Platinum

Leveluk SD 501 Platinum memiliki kekuatan dan
kinerja yang sama dengan SD501. Ditambah
pengoperasian dalam 5 bahasa (Inggris, Jerman,
Italia, Spanyol, Perancis) dan gaya desain metalik.

Leveluk Super 501 dibuat untuk memproduksi
dengan kapasitas besar dan penggunaan komersial.
Model ini mencakup tangki built-in untuk elektrolisis
enhancer, berisi 12 pelat elektroda, dan
menawarkan sistem selang kembar, membuatnya
sangat produktif.

LeveLuk Super 501
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PRODUK ENAGIC

Leveluk K8

Leveluk K8 memiliki antioksidan paling tinggi,
dengan memiliki 8 lempeng titanium. Lempeng
elektroda tambahan ini meningkatkan luas
permukaan elektrolisis, meningkatkan ionisasi air,
dan mempertinggi potensi produksi antioksidan.

Anespa DX menghilangkan klorin dari alat mandi
dan tempat mandi anda. Sistem dual cartridge
mengandung bahan terapi yang memiliki efek air
hangat. Air dipecah menjadi partikel yang lebih
kecil yang memudahkan bagi tubuh anda untuk
menyerap air Anespa DX yang sehat dan bersih.

Anespa DX
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PRODUK ENAGIC

Leveluk R

Leveluk R mempunyai tiga lempengan elektroda padat dengan
harga yang terjangkau, dilengkapi dengan built-in ruang elektrolisis
dan menampilkan panel LCD yang besar dan petunjuk yang jelas,
menjadikan LeveLuk R sebagai mesin ionisasi air pilihan yang
direkomendasikan untuk keluarga kecil.
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HASIL UJI AIR DARI PRODUK
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Performance test results of alkaline electrolyzed water

Item Result

pH 9.7 (21℃)

Performance test results of acidic electrolyzed water

Item Result

pH 6.1 (22℃)



ALUR DISTRIBUSI

PT. Enagic Indonesia Penjual Langsung Konsumen
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SISTEM PEMASARAN

Sistem Pemasaran yang digunakan adalah system Unilevel.
8 poin struktur komisi adalah jumlah dan batasan komisi yang diberikan kepada Penjual

Langsung Enagic, struktur ini sama untuk semua produk, dan nilai komisi berbeda untuk

setiap produk. Semuanya ada 6 ranking/peringkat (1A – 6A) dan setiap ranking punya 8 poin

untuk dibayar.

8 POIN DASAR STRUKTUR KOMISI DAN PERINGKAT (UNILEVEL MARKETING)
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Meningkatkan Peringkat

Meningkatkan peringkat didasarkan pada kombinasi
penjualan tingkat pertama dan penjualan grup, dan tidak ada
syarat waktu.
Setiap kenaikan peringkat dicapai melalui penjualan tingkat
pertama, dengan memenuhi syarat berdasarkan pada jumlah
akumulasi volume penjualan.



Penjual Langsung 1A – Kualifikasi untuk mencapai ranking ini:

• Secara pribadi menjual 1 unit (1 unit yang terjual dihitung sebagai penjualan).

Contoh: Line 1A

You

Michael

• Sales SD 501  Rp 2.180.000/point. 

• Michael adalah garis 1A anda.
• Anda akan mendapatkan komisi 1 point dari garis ini.

CONTOH MEKANISME PEMBERIAN KOMISI



Penjual Langsung 2A – Kualifikasi untuk mencapai ranking ini ：

• Pertama anda harus menjadi Penjual Langsung 1A.

• Akumulasi penjualan tingkat pertama sebanyak 2 Unit.

• Anda akan dibayar sebagai Penjual Langsung 2A pada saat penjualan yang ke 3.

Contoh：

Line 1A Line 1 A                                     Line 2A

• Nick adalah garis 2A anda.

• Anda akan menerima komisi 2 Point dari garis ini.

You

Michael

(1 Sales)

Jef

(1 Sales)

Nick

(1 Sales)

CONTOH MEKANISME PEMBERIAN KOMISI



Contoh:

Line 1A                      Line 1A                                Line 2A                                             Line 3A

You

Michael Jef TanNick

Total 6                                        3                                1                                     1

• Tan adalah garis 3A anda

• Anda akan menerima komisi 3 point dari garis ini.

CONTOH MEKANISME PEMBERIAN KOMISI
Penjual Langsung 3A – Kualifikasi untuk mencapai rangking ini ：

• Akumulasi total penjualan sebanyak 10 Unit.
• Anda akan dibayar sebagai Penjual Langsung 3A, pada saat penjualan tingkat pertama yang ke 11.



Penjual Langsung 4A – Kualifikasi untuk mencapai rangking ini ：

• Akumulasi total penjualan sebanyak 20 Unit.

• Anda akan dibayar sebagai Penjual Langsung 4A, pada saat penjualan tingkat pertama yang ke
21.

Contoh:

Total                       9                                                 6                                              5                                           1

• Suzy adalah garis 4A anda.

• Anda akan menerima komisi 4 point dari garis ini.

You

Michael Jef Nick Tan Suzy

CONTOH MEKANISME PEMBERIAN KOMISI



Penjual Langsung 5A – Kualifikasi untuk mencapai ranking ini:

• Akumulasi total penjualan sebanyak 50 unit.
• Anda akan dibayar sebagai Penjual Langsung 5A pada saat penjualan tingkat pertama yang ke 51.

Contoh:

Line 5AYou

Michael Jef Tan YongNick Suzy

Group sales total 30 Group sales total 15 Group sales total  5

• Yong adalah garis 5A anda.
• Anda akan menerima komisi 5 Poin dari garis ini. 

CONTOH MEKANISME PEMBERIAN KOMISI



Penjual Langsung 6A – Kualifikasi untuk mencapai rangking ini

• Akumulasi total penjualan sebanyak 100 unit
• Anda akan dibayar sebagai Penjual Langsung 6A pada saat penjualan tingkat pertama

yang ke 101.

You

Michael Jef Nick Tan Suzy Yong Ali

45 25 18 32 7

• Ali adalah garis 6A anda
• Anda akan menerima komisi 6 poin dari garis ini

CONTOH MEKANISME PEMBERIAN KOMISI

Line 6A
Contoh:



DAFTAR HARGA DAN NILAI KOMISI

Member Consumer 1 Point Total 8 Point % Price

Leveluk SUPER 501 68,750,000     72,187,500     3,100,000    24,800,000  34.4%

Leveluk K8 63,910,000     67,105,500     2,900,000    23,200,000  34.6%

Leveluk SD 501 Platinum 52,690,000     55,324,500     2,180,000    17,440,000  31.5%

Leveluk SD 501 48,510,000     50,935,500     2,180,000    17,440,000  34.2%

Anespa DX 35,310,000     37,075,500     1,286,000    10,288,000  27.7%

Leveluk JRII 27,060,000     28,413,000     1,220,000    9,760,000    34.4%

Leveluk R 25,410,000     26,680,500     1,120,000    8,960,000    33.6%

Machine Name
Product Price Commission

Unit : Rupiah

20



Enagic 8 P Marketing Plan

You 1A

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

1st Unit

1P 3,100,000

2nd Unit
1P 3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3rd Unit
2P 6,200,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

11 Unit
3P 9,300,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

21 Unit
4P 12,400,000

3,100,000

3,100,000

3,100,000

51 Unit

5P 15,500,000

3,100,000

3,100,000

101 Unit
6P 18,600,000

2A 3A 4A 5A 6A

SUPER 501 Machine Price : 68,750,000

Total 8 Point Commission: 24,800,000 = 34.4% of Machine price
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*Penjualan Tingkat Pertama: Penjualan yang dilakukan oleh Penjual Langsung.

*Penjualan Grup: Penjualan yang dilakukan oleh grup/downline sampai

kedalaman 8 poin.



Enagic 8 P Marketing Plan

You 1A

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

1st Unit

1P 2,900,000

2nd Unit
1P 2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

3rd Unit
2P 5,800,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

11 Unit
3P 8,700,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

21 Unit
4P 11,600,000

2,900,000

2,900,000

2,900,000

51 Unit

5P 14,500,000

2,900,000

2,900,000

101 Unit
6P 17,400,000

2A 3A 4A 5A 6A

K8 Machine Price : 63,910,000

Total 8 Point Commission : 23,200,000 = 34.6% of Machine price

Enagic 8 P Marketing Plan
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*Penjualan Tingkat Pertama: Penjualan yang dilakukan oleh Penjual Langsung.

*Penjualan Grup: Penjualan yang dilakukan oleh grup/downline sampai

kedalaman 8 poin.



Enagic 8 P Marketing Plan

You 1A

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

1st Unit

1P 2,180,000

2nd Unit
1P 2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

3rd Unit
2P 4,360,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

11 Unit

3P 6,540,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

21 Unit

4P 8,720,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

51 Unit

5P 10,900,000

2,180,000

2,180,000

101 Unit

6P 13,080,000

2A 3A 4A 5A 6A

SD501 PLATINUM Machine Price : 52,690,000

Total 8 Point Commission :17,440,000 = 31.5% of Machine price

Enagic 8 P Marketing Plan
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*Penjualan Tingkat Pertama: Penjualan yang dilakukan oleh Penjual Langsung.

*Penjualan Grup: Penjualan yang dilakukan oleh grup/downline sampai

kedalaman 8 poin.



Enagic 8 P Marketing Plan

You 1A

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

1st Unit

1P 2,180,000

2nd Unit
1P 2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

3rd Unit
2P 4,360,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

11 Unit

3P 6,540,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

21 Unit

4P 8,720,000

2,180,000

2,180,000

2,180,000

51 Unit

5P 10,900,000

2,180,000

2,180,000

101 Unit

6P 13,080,000

2A 3A 4A 5A 6A

SD501 Machine Price : 48,510,000

Total 8 Point Commission :17,440,000 = 34.2% of Machine price

Enagic 8 P Marketing Plan
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*Penjualan Tingkat Pertama: Penjualan yang dilakukan oleh Penjual Langsung.

*Penjualan Grup: Penjualan yang dilakukan oleh grup/downline sampai

kedalaman 8 poin.



Enagic 8 P Marketing Plan

You 1A

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1st Unit

1P 1,286,000

2nd Unit
1P 1,286,000
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1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

3rd Unit
2P 2,572,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

11 Unit
3P 3,858,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

21 Unit
4P 5,144,000

1,286,000

1,286,000

1,286,000

51 Unit

5P 6,430,000

1,286,000

1,286,000

101 Unit
6P 7,716,000

2A 3A 4A 5A 6A

ANESPA DX Machine Price : 35,310,000

Total 8 Point Commission : 10,288.000 = 27.7% of Machine price

Enagic 8 P Marketing Plan
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*Penjualan Tingkat Pertama: Penjualan yang dilakukan oleh Penjual Langsung.

*Penjualan Grup: Penjualan yang dilakukan oleh grup/downline sampai

kedalaman 8 poin.



Enagic 8 P Marketing Plan

You 1A

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1st Unit

1P 1,220,000

2nd Unit
1P 1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

3rd Unit
2P 2,440,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

11 Unit
3P 3,660,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

21 Unit
4P 4,880,000

1,220,000

1,220,000

1,220,000

51 Unit

5P 6,100,000

1,220,000

1,220,000

101 Unit
6P 7,320,000

2A 3A 4A 5A 6A

JRII Machine Price : 27,060,000

Total 8 Point Commission :9,760,000 = 34.4% of Machine price

Enagic 8 P Marketing Plan

26

P
e
n
ju

a
la

n

T
in

g
k
a

t 

P
e

rta
m

a

P
e
n
ju

a
la

n
G

ru
p

*Penjualan Tingkat Pertama: Penjualan yang dilakukan oleh Penjual Langsung.

*Penjualan Grup: Penjualan yang dilakukan oleh grup/downline sampai

kedalaman 8 poin.



Enagic 8 P Marketing Plan

You 1A

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1st Unit

1P 1,120,000

2nd Unit
1P 1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

3rd Unit
2P 2,240,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

11 Unit
3P 3,360,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

21 Unit
4P 4,480,000

1,120,000

1,120,000

1,120,000

51 Unit

5P 5,600,000

1,120,000

1,120,000

101 Unit
6P 6,720,000

2A 3A 4A 5A 6A

LEVELUK R Machine Price : 25,410,000

Total 8 Point Commission : 8,960,000 = 33.6% of Machine price

Enagic 8 P Marketing Plan (Basic Point)
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*Penjualan Tingkat Pertama: Penjualan yang dilakukan oleh Penjual Langsung.

*Penjualan Grup: Penjualan yang dilakukan oleh grup/downline sampai

kedalaman 8 poin.



PEMBAYARAN KOMISI

28

• Penjual Langsung dalam Status Aktif atau melakukan pemasaran/
penjualan atas Produk dalam periode 2 tahun.

• Komisi dibayarkan kepada para Penjual Langsung berdasarkan Rencana
Pemasaran Perusahaan paling tidak 14 hari kerja setelah setiap
transaksi pembelian produk.



PENDAFTARAN PENJUAL LANGSUNG

Kualifikasi menjadi Penjual Langsung Enagic:

❖ Perseorangan:
1. Warga Negara Indonesia berusia 18 (delapan belas) tahun atau telah menikah
2. Sehat secara jasmani dan rohani dan dapat bertindak secara sah sebagai subjek hukum
3. Memiliki NPWP Pribadi
4. Memiliki kartu identitas yang masih berlaku

❖ Badan Usaha:
1. Badan hukum dan/atau badan usaha yang didirikan berdasarkan hukum dan peraturan

Negara Republik Indonesia berbentuk Perseroan Terbatas (PT)
2. Memiliki Akta Pendirian
3. Memiliki Izin usaha yang masih berlaku
4. Memiliki NPWP Persusahaan
5. Memiliki Kartu identitas Direksi atau orang yang berwenang mewakili perusahaan
6. Memiliki alamat dan rekening bank yang jelas dan berlaku 29



STARTER KIT

❖Buku Panduan (Kode Etik dan Rencana Pemasaran)

❖Perjanjian Kemitrausahaan

30



CARA PENDAFTARAN

1.Mengisi formulir aplikasi produk
2.Melampirkan fotokopi KTP.
3.Melampirkan fotokopi rekening bank
4.Melampirkan fotokopi NPWP
5.Membayar biaya registrasi sebesar Rp. 110.000,-
6.Penjual Langsung mendapatkan Starter Kit
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KODE ETIK DAN PERATURAN 
PERUSAHAAN

MASA TENANG (COOLING OFF) DAN PEMBATALAN PENDAFTARAN

1. Perusahaan akan memberikan 10 (sepuluh) hari kerja setelah tanggal Perjanjian

Kemitrausahaan kepada calon Penjual Langsung untuk memutuskan apakah akan

melanjutkan untuk menjadi Penjual Langsung atau membatalkan permohonannya.

2. Penjual Langsung dapat membatalkan pendaftarannya dengan mengajukan formulir

yang telah dilengkapi dan ditandatangani dan mengembalikan Produk dan Starter Kit

yang belum digunakan dan mendapatkan kembali pembayaran Produk dan biaya

pendaftaran.

3. Perusahaan akan mengembalikan pembayaran (refund) atas biaya pendaftaran dan

pembelian Produk (apabila Penjual Langsung melakukan pembelian) dengan ketentuan

mengurangi biaya administrasi Bank.
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KODE ETIK DAN PERATURAN 
PERUSAHAAN

JAMINAN PEMBELIAN KEMBALI (BUYBACK GUARANTEE)
Jaminan atas pembatalan dan pengakhiran sebagai Penjual Langsung selama masa berlaku perjanjian
dengan ketentuan:
❖ Perusahaan akan membeli seluruh Produk, Starter Kit dan seluruh materi promosi dan pemasaran

dalam kondisi bagus, tidak rusak dan layak jual dengan harga pembelian awal Penjual Langsung
dikurangi biaya administrasi sebesar 10% (sepuluh persen) dan Penjual Langsung wajib
mengembalikan nilai setiap manfaat yang diterima oleh Penjual Langsung berkaitan dengan
pembelian Produk.

❖ Perusahaan akan melakukan pembayaran atas pengembalian Produk, Starter Kit, dan seluruh materi
promosi dan pemasaran dalam jangka waktu 14 hari kalender sejak tanggal Produk dan seluruh
materi promosi diterima oleh Perusahaan.
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KODE ETIK DAN PERATURAN 
PERUSAHAAN

JAMINAN PRODUK (PENGGANTIAN, PENGEMBALIAN DAN PEMBAYARAN KEMBALI)
Perusahaan akan mengganti atau menerima pengembalian jika Produk dibawah standar mutu,
tidak sesuai dengan yang diperjanjikan atau ditemukan cacat dengan ketentuan sebagai berikut:
❖ Seluruh penggantian atau pengembalian harus dilakukan dalam waktu 7 (tujuh) hari kerja

sejak tanggal penerimaan Produk seperti yang tertera dalam bukti serah terima produk.
❖ Penjual Langsung wajib menghubungi Perusahaan melalui email, telepon atau fax untuk

permohonan penggantian atau pengembalian dan mengisi permohonan tersebut yang mana
akan dikirimkan kepada Perusahaan dengan menyatakan alasan, nama Penjual Langsung,
bukti pembelian produk dan nomor/tipe Produk yang akan diganti atau dikembalikan.

❖ Produk harus baru dan belum digunakan, dimana tidak ada goresan, tanda atau noda, bagian
yang lang atau dicuri, rusak karena penggunaan pribadi, salah penggunaan atau karena
kelalaian. Sebuah Produk dianggap telah digunakan saat air telah mengalir melalui Produk
tersebut dan Perusahaan berhak untuk memeriksa seluruh Produk yang akan diganti atau
dikembalikan.
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Change your water…
Change your life

Thank you
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